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１．事業性評価機能強化による中小企業支援が求められている 
   ・事業性評価シート等により集めた情報を具体的に活かす方法論を考える必要がある。 
   ・主要な先を主体とした対応がメインとなっているが、その他事業会社や小規模な事業経 
     営体への対応も考える必要がある。 
 

２．中長期的な視点から事業取引を継続し新たな収益を生む方法を考える 
   ・担保や保証に依存しない新たな資金提供手法を考え、事業会社の資金需要を発掘 
    して、提供する方法論を考える必要がある。     
   ・従来型の貸出業務だけではなく、本業支援に繋がるコンサルティング業務等による新た 
    なサービス対価を作りだす必要がある。 

地域金融機関として解決すべき課題は２つのポイントから考えることができます。 

解決するには、事業性評価を前提とした情報収集機能の高度化を実現することが必要です。 
         ・情報収集を簡単に、且つ、統一できる内容で整備できるか？ 
 検討要因  ・お客様と対話し情報を確認できる、情報提供機能を整備できるか？ 
         ・集めた情報を「本業支援」に結びつけるサービスとして整備できるか？ 

営業活動シーンで「今後の会社の姿」を診断するツールとして利用できる機能を提供します！ 

お客様と中長期的な関係を築く“きっかけ作り”として、情報収集アンケートと各種シミュレーションを
EXCEL機能により体系化、事業診断ツールとして活用することができます。 
 

  【５年後の会社の姿を簡単診断 】 

 ◉Step1.５年後の会社をどのように考えているか社長の意向を確認 
 
 
 
 
 ◉Step2.現在の会社の運営状況で実現できるか診断 
 
 
 
 
 ◉Step3.実現するための課題を明確にする 
 
 
 
 
 

  ※課題解決策も含めた診断レポートとしてお客様へ還元し共有することが可能です。 

・事業拡大も含め積極的に成長路線の経営をしたい 
・あまり無理はしたくないが現状維持か漸増は考えたい 
・現状を維持できればいい 
・一代限りで事業は終了するのでこのままでいい 

検討すべきテーマが明確になる 

・事業拡大による成長路線 → 現在の経営資源、会社運営で実現可能か否か見極め  
・現状維持～漸増      → 現在の経営資源を維持、活用できるか否かの見極め 
・現状維持           → 現在想定される課題はないかの見極め 
・一代限りで事業は終了   → 廃業み含めた出口処理の課題の見極め 

・事業拡大による成長路線 → 販路拡大、新規事業・新商品開発、新規投資  
・現状維持～漸増      → 経営合理化、生産性向上、人材育成 
・現状維持           → 経費削減、事業承継 
・一代限りで事業は終了   → 廃業も加味した事業承継 



http://www.hfmc-honda.com/ 
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■詳しくは下記お問い合わせ先まで、ご連絡ください。 

  

Mail  info@hfmc-honda.com  
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103-0027  

 1-2-10 5  

 TEL FAX 03-3663-7255 

  ご提供サービス機能の活用イメージ 

シミュレーション機能…メニュー画面 アンケート機能…メニュー画面 
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FAQコンテンツ メニュー画面----- 
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